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Mistnetten vergeleken

Gerrit Speek & Wijnand Bleumink

Mistnetten.

Prijzen.

De prijsstelling van de netten is al-

tijd zodanig geweest dat we er een

bescheiden winst op maakten.

Omdat een aantal aspecten het vo-

gels vangen en ringen niet echt

goedkoper maakten (o.a. een

nieuwe prijsstruktuur van de ringen

en een jaarlijkse bijdrage), verzocht

de Ringersvereniging de Ring-
centrale een paar jaar geleden eens

te bezien of in de prijzen van de

mistnetten enige ruimte voor de

ringers te vinden was. Na enig
rekenwerk is toen besloten de mist

De stelling “als er geen mistnetten

waren werden er geen vogels ge-

vangen” doet de wilsterflappers, de

vinkenbanen, de ganzenflappers en

vele anderen tekort, maar grofweg

75% van alle vogels in Nederland

zal wel met een mistnet worden

gevangen. Het mistnet is dus een

zeer belangrijk vangmiddel. In nog

tweeopzichten is het belangrijk: ze

zijn duur en gaan slechts beperkte

tijd mee. De Nederlandse wetge-

ving staat het u niet toe zelf in het

buitenland iets te kopen (zie uw

ringvergunning punt 3.) en drijft de

ringers dus, voor de aankoop van

hun netten, gedwongen in de ar-

men van de Ringcentrale. Dat

brengt de Ringcentrale in een posi-

tie waarin zorg is geboden omdat

er geen concurrentie is.

De Ringcentrale heeft van de Mi-

nister van Landbouw, Natuurbeheer

en Visserij een ontheffing gekregen

op het verbod van import van mist-

netten en wij kunnen de mistnetten

kopen waar we willen. Tot ca. 1994

kochten we die netten regelrecht in

Japan. De laatste twee aankopen

hadden hetzelfde beeld: eerst fl.

15.000,= overmaken naar Japan,

vervolgens een jaar lang niks horen,

daarna elke maand een fax verstu-

ren, “op de blote knieen op de

kokosmat” hopen dat er iets komt

en na nog een jaar komt het be-

stelde eindelijk. Ondergetekende

(GS) kan daar niet zo goed tegen

en zocht alternatieven. Die waren

vrij snel te vinden en de keus viel

op de Engelse netten.
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netten tegen kostprijs aan de ringers
door te verkopen en dat gebeurt nu

nog steeds. U denkt misschien dat

we een forse winst maken met prij-

zen van fl. 150,= per net, maar zo'n

net kopen we voor 39 Engelse pon-

den en dat pond is duur de laatste

jaren (fl. 3.50). Grofweg een tientje

per net zetten we bij de prijs op,

omdat er bij ons zo'n fl. 15.000,=

aan mistnetten renteloos in de kast

ligt en omdat we de netten nog aan

u moeten versturen. Bovendien, en

daar profiteert de ringer van, is er

bij de huidige leverancier een quan-

tum korting bedongen.

Kwaliteit en keuzes.

Engelse mistnetten zijn duur zijn en

alleen al daarom is het goed regel-

matig om je heen te kijken of er

geen alternatieven zijn. De Ring-

centrale houdt de markt zo goed

mogelijk bij, zorgt dat ter vergelij-

king meestal een net van elke fabri-

kant aanwezig is en houdt oren en

ogen open als er collega's van an-

dere ringcentrales te spreken zijn.

Een alternatief mistnet wordt vaak

naar een actieve ringgroep gestuurd
ter beoordeling en hun commen-

taar wordt zeer gewaardeerd. Dat

heeft de laatste jaren niet geresul-
teerd in een andere aankoop

keuze: de Engelse netten zijn kwa-

litatief voortreffelijk. De prijsstelling
van enkeleandere fabrikanten is de

laatste tijd echter zodanig dat de

Ringersvereniging én de Ring-
centrale vinden dat een nieuwe

vergelijking op z'n plaats is. Door

een gezamenlijke inspanning kunt

u een "consumenten-test" van mist-

netten tegemoet zien. We zullen

proberen een representatief aantal

ringgroepen de mistnetten te laten

testen die op dit moment beschik-

baar zijn en u krijgt dat in een net

rapport in één van de volgende
OHV'stezien. Aan de hand van dat

rapport zal de Ringcentrale, in over-

leg met de Ringersvereniging, de

keuze maken welke mistnetten aan

de ringers te leveren zijn.
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